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販路開拓支援セミナーのご案内

三重県の事業者にとって関西圏は、距離的にも近く有望な販路となっています。
このため、平成２６年１１月７日（金）に大阪府立体育館において大阪商工会議所が主催する
「第１８回 買いまっせ！売れ筋商品発掘市」が開催される機会をとらまえ、本商談会への
参加希望者をはじめ地域資源活用商品の販路開拓に興味のある事業者等を対象に、
販路開拓支援セミナーを開催します。商談会に強くなるための講習会、県内事業者による
模擬商談会及び個別相談会を実施しますので是非ご参加ください。

１．開催日時 平成２６年１０月２３日（木） １３：００～１７：００

２．開催場所 三重県総合文化センター視聴覚室
〒５１４－００６１ 三重県津市一身田上津部田１２３４

３．対象事業者
平成２６年１１月７日（金）に開催される「第１８回 買いまっせ！売れ筋商品発掘市」
（主催：大阪商工会議所）に参加予定の事業者、その他販路開拓に意欲ある事業者等

４．講師 高田 英男 氏 （株）Mission01 代表取締役

５．当日のスケジュール
【１３：００～１４：００】 講演会 テーマ：「買いまっせ！」攻略大作戦

【１４：１０～１５：１０】 模擬商談会：会場においてバイヤー役に対し商品のプレゼンを
行っていただき、商談内容について講師に講評していただきます。
１５分＋講評５分 ３社を予定しています。

【１５：３０～１７：００】 個別相談会（１０分/事業者 × ９事業者）

※模擬商談会及び個別相談をご希望の方は裏面に希望の有無をご記入ください。
模擬商談会を行っていただく事業者は講師と地域資源活用課で協議のうえ決定します。
また、個別相談へのお申し込みが多数の場合には、「第１８回買いまっせ！売れ筋商品発掘市」
参加者を優先のうえ抽選とさせて頂きますので、予めご了承ください。

６．定員・参加費 １００名（先着順）・無料

７．申込期限 平成２６年１０月１６日（木）１７：００まで

講 師 プ ロ フ
イ
ー ル

１９７９年イズミヤ（株）入社。９５年 最年少部長として日配部長就任、執行役員食品統括部長、
eコマース統括部長等の要職を歴任。
２０１２年イズミヤ（株）退職後、 （株）Mission01を設立。小売業の営業活動・商品販売促進
や製造業の商品開発に関して指導等を行う。著書に『思い込みを捨てれば、１０倍売れる
カリスマバイヤーが教える「本当のお客様心理」の読み方』がある。

主催：三重県雇用経済部地域資源活用課 ℡０５９－２２４－２３３６ 詳しいお申込み方法は裏面をご参照ください



参加お申込み・問い合わせ先

会場準備のため、参加ご希望の方は、１０月１６日（木）１７時までに、
【お名前、連絡先電話番号、第１８回「買いまっせ！売れ筋商品発掘市」への参加、模擬商談と
個別相談の希望の有無】を記載のうえ、ファックスまたはE-MAILにて下記までご連絡ください。

また、模擬商談会（3社）と個別相談（9社）を希望される事業者は、申込書にその旨ご記載ください。
なお、模擬商談をご希望の事業者は、講師と地域資源活用課で協議のうえ決定いたします。
個別相談については、第１８回「買いまっせ！売れ筋商品発掘市」参加者を優先するとともに、
応募者数多数の場合には抽選とさせていただきます。

申込先： ファックス：059-224-2078 E-MAIL:chishi@pref.mie.jp
三重県雇用経済部地域資源活用課 竹内（たけのうち）あて （お問い合わせ） ℡059－224－2336

成約につながる「売れる商品」の法則

（10/23）参加申込書

企業名

ご連絡先

所在地
電話
FAX
E-mailアドレス

お名前
役職

買いまっせ！
への参加

第１８回「買いまっせ！売れ筋商品発掘市」へ
□参加申込済み □参加予定 □参加しない ☑ チェックを入れてください

参加される場合、商談される商品は何ですか？

模擬商談会
個別相談

模擬商談会での公開商談を
□希望する □希望しない

個別相談を
□希望する □希望しない ☑ チェックを入れてください

※ご記入いただいた内容は、三重県が実施する勉強会・商談会等のご案内等に使
用するほか、目的外の使用はいたしません。


